2006/06/11
ナレッジマーケット 発表者向けガイド

6月24日（日）Day2　9:20-10:50（90分）

＜セッション目的＞

セッション終了後、参加者が

· 他団体の運営経験者から知識を学び、

· その知識を自らの団体に持ち帰り団体内で共有することができるようになり、

· 発表者とのコネクションを形成し継続的にアドバイス等を受けられる、

状態となること。

＜当日のセッション・フロー＞

1. イントロ（5分）

→セッション担当者がナレッジマーケットの概要を説明する

2. ラウンドテーブル
→発表者１人と参加者10人前後が15ほどのテーブルに分かれる。以下の(a)～(c)の流れ（25～30分）を３回繰り返す。参加者は、毎回違うテーブルに参加することができる。

	(a) 自己紹介（5分）
発表テーマと参加者の関係性を導き出すことが目的。団体が抱えている問題点などがあればここで参加者に簡単に話してもらう。

	(b) 発表（5～10分）
発表者がレジュメ（A４一枚：発表者プロフィール・連絡先、発表概要）を参加者に配布し、知識を提供。

	(c) フィードバック（10分）
参加者側のリアクションを求める。その後、全員簡単なアンケートを記入、発表者が回収。本セッションを通してコネクションが形成されたという意識を共有する。


3. まとめ（5分）

→セッション担当者がセッションを終了させる

＜発表のTips＞

· 本などで学んだことだけでなく、自分の活動経験を生かした発表を心がける

· 伝えたいメッセージは明確に！

＜タイムライン＞

6月15日（木）
発表者受付終了。

6月20日（火）
レジュメ(pdfまたはword)をメールで石原に提出、

もしくは当日コピー50枚持参。

YDP Japan 2006事業部コンテンツ局 ナレッジマーケット担当者 石原圭祐k.ishihara@ydpjapan.net　080-3484-1665

